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4.1. Os precos

» Na mesma linha de exemplificacao, de outra parte, temos os modelos de decisao
de precos orientados pelo custo. O pressuposto basico para essa metodologia € o
de que o mercado estaria disposto a absorver os precos de venda determinados
pela empresa que, por sua vez, sao calculados em cima de seus custos e dos
investimentos realizados.

» Nestes precos de venda, a margem sobre os custos é denominado de markup ou
mark up, e podemos conceitua-lo como sendo um termo usado para indicar
guanto do preco do produto esta acima do seu custo de producao e distribuicao.
Significa diferenca entre o custo de um bem ou servico e seu preco de venda.
Pode ser expresso como uma quantia fixada ou como percentual. O valor
representa a quantia efetivamente cobrada sobre o produto a fim de obter o
preco de venda.
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4.1. Os precos

» Um markup é adicionado ao custo total incorrido pelo produtor de um bem ou
T 7 . ~— L n 7
servico com proposito de gerar um lucro. Mas, para entendé-lo corretamente, é

preciso considerar alguns fatores que o influenciam, como os custos fixos e variaveis
despesas fixas e variéveis)O markup terd percentuais diterentes, de acordo com 0s
Ccustos e despesas. Sao trés tipos de markup:

/

—> Total: Todos os custos de fabricacao de um
produto mais as despesas de vendas e

administrativas sdo incluidas no custo total. A lucro deseiad
tra s nc Ucro desejado
composicao do custo total € obtida somando os Markup total % = s tola

custos e despesas fixas mais os custo e

despesas variaveis. O markup iguala-se ao IucroCP+Gl
FOF 4y

desejado.
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4.1. Os precos

—>Produto: Para o calculo do markup do
produto, sao considerados o lucro
desejado, as despesas administrativas
"e os custos de vendas e fabricac3o.

<~

—>Variavel: Somente custos fixos e
—despesas fixas mais o lucros sao
“incluidas no markup. Os custo
variaveis e despesas variaveis, estao
incluidas no montante do custo.

lucro desejado + despesas
administrativas e de vendas

Markup produto %=

lucro desejado +
custos e despesas fixas

custo de despesas variaveis

Markup variavel %=
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4.1. Os precos

» Para facilitar a compreensao de como podemos construir o markup, vamos
separar por passos de procedimentos.

-_— e

» No primeiro passo sdo determinados os percentuais padrao de despesas
“operacionais, custo financeiro e margem de lucro desejada sobre as vendas
liquidas de impostos.
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4.1. Os precos

» Para a determinacao do markup, considere a seguinte situacao:

!

Exemplo
FercenmaAI:ghre vendas
7 Despesas comerdais o - 15,0%
3 Despesas administrativas ;
Custo financeiro 3.0%
Margem de luoo desejada 10.0%
Total 36,0%
Fonte: Autores

S
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4.1. Os precos

» O segundo passo é obter a participacao do custo (industrial) sobre as vendas

Sem IMpPOSTOoS:

\

ﬁ

w\/e/vvfﬁm W!’

Exemplo

Percentual sobre vendas

Preco de venda sem impostos 100%
_ : e
= _DEpesaﬁ operacional, custo financeiro e margem 36,0%
ejada
( =) Partidipacao media do custo industrial ' / 64,0 %

S

Elaboracdo e Andlise de Projetos .




4.1. Os precos

» No terceiro passo, obtemos o markup 1: multiplicador sobre o custo industrial
para se chegar ao preco de venda sem impostos:

Exemplo

a) Preco de venda sem impostos
b) Participacdo média do custo industrial
(=) Markup (a = b)

Percentual sobre vendas
hd 1%
( 1,5625

N~—_

Elaboracdo e Andlise de Projetos .




4.1. Os precos

» No quarto passo: identificar os percentuais de impostos sobre vendas, para

obtenc3o do markup |

!

Exemplo

—=y ICMS
> PIS sem faturamento
'—ﬁ COFINS sem faturamento

Total

-

Percentual sobre vendas
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4.1. Os precos

» No quinto passo, vamos obter o quanto deve ser a venda I|qU|da de impostos,
em relacdo a venda tributada com os impostos sobre a venda:

!

Exemplo

Preco de venda com impostos
Impostos sobre vendas

(=) Preco de venda liquido de impostos
I \

Percentual sobre vendas

mﬂ%

26,25 %
?3 75%

= }-

\_/
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4.1. Os precos

» No sexto obteremos o markup |l para a obtencao do preco de venda com
— oMo . i~ c
Impostos, a ser utilizado na emissao de listas de precos @

~

U

Percentual sobre vendas
a) Preco de venda com impostos 100%
b) Preco de venda liquido de impostos 13,75% \)

— Markup | ( 13560
) ‘ ~——

Exemplo
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4.1. Os precos

» O sétimo passo busca obter o markup total a partir da seguinte férmula:

(Markup total = mk @

Markup total = 1,5625 x 1,3560 = 2,1188/

/"_\ —

!

Exemplo
Preco de custo por absorgao IG.DDG,D%——/
Markup total 2,1188
% Preco de venda com impostos ( 21.188,00 \
[ >
) /
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4.1. Os precos

Exemplo numérico NO—
¢
@Fnrmagan de preco de venda a partir do custo por ahznrgan
- I . Preco de venda Fercenhal sobre

por reao calculado sem impostos vendas
Markup 1,5625 1,3560
Produto A 100 156,25 211,88
Produto B 1500 2.34375 3.178,20
Produto C 10.000 15.625,00 21.188,00
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4.1. Os precos

Comprovacao do markup - venda de uma unidade do produto “C”

Venda de uma unidade do produto C 21.188,00
( — ) Impostos sobre vendas
ICMS = 17% 3.601,9%

| PI5-1,65% 349 60

': COFINS - 7,6% 1.610,29

{ Venda liquida de impostos 15.626,15
{ — ) Custos operacionais e margem de luao — 36,0% 562541
Custo industrial por absorgao Q 10.000,74 )
T ~—_ —

Elaboracdo e Andlise de Projetos .



