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a) Qual € o volume de capital que vocé pretende investir?

b) Qual é o retorno que voce pensa ou precisa obter?

c) Qual é a natureza das atividades de trabalho envolvidas?

d) Quais sao as suas experiéncias profissionais?

e) Quais sao 0s seus objetivos?

f) Quais s&o as suas atitudes e opinides a respeito de negocios?

g) Quais sao as suas caracteristicas de personalidade?
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h) Quais sao os seus conhecimentos e habilidades?
1) Quanto tempo voceé pode ficar sem um salario mensal?

LO primeiro passo € refletir a respeito de todas essas questdes, elas
certamente influenciardo suas escolhas. Uma vez que VvOcé consegue
responder a todas elas, fica mais facil_escolher o negocio ideal. E,
certamente, as oportunidades para a abertura de um negdécio estardao em
algumas das seguintes areas:
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a) Manufatura = € um sistema de fabricacédo de grande guantidade de
produtos de forma padronizada e em seérie. Neste processo podem ser
usadas somente as maos ou a utilizacdo de maquinas. Geralmente requer
um pesado investimento inicial em instalagcoes para fabricas, maquinaria,
pessoal especializad de volume de compras de matérias ou semi

comercio, os profissionais liberais e os outros compradores (bens de capital).
I _ ~— >
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0~ também sdo os intermediarios nos@anais de distribuicao que
conduzem os produtos até o consumidor final.\O varejista vende diretamente ao
onsumidor. E o caminho mais favoravel aos novos empreendedores por ser a

entrada no mercado mais fécilcg A/Tm O) 57@ }5 ] /. C @

— s&o atividades, beneficios ou satisfacOes oferecidas para venda ou
em conexao com vendas de determinados bens. E a area dos negocios que tem
apresentado maior crescimento. Os negocios_envolvendo servicos nao requerem
grande investimento em equipamentos e estogques, COmo na manufatura, n_o_a’ta_l@o
e no varejo. Também podem ser desenvolvidos em casa, na garagem ou em uma
sala que sirva de local para o negocio. Provavelmente, a categoria de servicos é a
gue mais se beneficia com o chamado escritério virtual, ou seja, o escritorio nao
fisico, que se conecta a qualquer ponto do mundo por computador e telefone.
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Quadro 3.4: Areas de negdcios
Areas

Manufatura

Atacado

Areas

Varejo

Exemplos
Padarias ou casas de paes.
Graficas.
Produtos quimicos.
Oficinas em geral.
Bens esportivos ou atléticos.
Cartazes de propaganda.
Roupas e servigos correlatos.
Componentes e acessorios elétricos.

Produtos quimicos e anexos.
Confeccoes.

Componentes elétricos.
Flores.

Frutas.

Moveis.

Mantimentas em geral.

= Tintas.

Jaias e bijuterias.

Suprimentos de papelaria.

Produtos esportivos.

Brinquedos em geral.
Exemplos

Restaurantes.

Lojas de roupas.

Lojas de autopecas.

Lojas de produtos eletrénicos.

Lojas de produtos esportivos.

Floriculturas.

Livrarias e papelarias.

Mercearias.

Bares.

Lojas de calcados.

Drogarias e farmécias.

Postos de gasolina.

Empreendedorismo

6



Resumo

Nesta aula estudamos 0 que € uma empresa, 0sS tipos, suas principais
caracteristicas, como constituir uma empresa (negocio) e quais as melhores opcoes
de negdcios.

Atividades de aprendizagem

1. Caracterize 0 que é uma empresa.

2. Cite os principais tipos de empresas, exemplificando-os.

3. Usando a sua criatividade, responda os questionamentos do topico 3.5 e, em
seguida, caracterize a sua empresa.

Empreendedorismo



